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Hermann Scherer News-to-use-Letter
. . Ausgabe: 10
Jenseits vom Mittelmal3 Februar 2007

Sehr geehrte Damen und Herren,

aus dem FufBball wissen wir, dass Angriffe Gber die Mitte selten zum Erfolg fuhren. Denn in der Mitte sind die
Raume eng. Dort haben die Akteure keinen Platz ihre Leistung zu entfalten und behindern sich gegenseitig.
Ein Prinzip, das sich direkt auf die Wirtschaft Gbertragen lasst: Denn nur wer das innovative "Spiel Uber die
Flugel" beherrscht, kann in Zukunft noch gewinnen. Doch die meisten suchen die goldene Mitte und wer sie
gefunden hat wundert sich, dass sie verstopft ist. Es ist reine Zeitverschwendung etwas Mittelmé&Riges zu tun.

Deshalb finden wir jahrlich fur Sie nicht mittelm&Rige, sondern auRergewéhnliche Referenten, die wir lThnen
zum Jahresanfang vorstellen. So finden Sie in diesem Letter eine Vielzahl von hochkarétigen Vortragen unter
anderem von Prof. Samy Molcho, Prof. Dr. Hans-Olaf Henkel und 34 weitere, die Sie schon ab 39 Euro buchen
kdnnen.

Dieser News-to-use-Letter von Unternehmen Erfolg und Hermann Scherer ist fur alle, die nicht im MittelmaR
versinken, sondern mit Leidenschaft ihre Ziele verfolgen und deshalb regelmafig wertvolle Praxistipps und
aktuelle Informationen rund um die Themen "persoénlicher Erfolg” und "Unternehmenserfolg” nutzen moéchten.

Viel Spal3 beim Lesen und moglicherweise sehen wir uns bei einem meiner Vortrage. Die Termine finden Sie
hier.

lhr
Hermann Scherer
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Sie kénnen diesen Newsletter auch grafisch aufbereitet ausdrucken und ganz
in Ruhe lesen

KoDi Sie I Nutzen Sie Artikel des Letters fir eigene Publikationen
opieren Sie - Bedingung: ein Hinweis und Link auf www.hermannscherer.de

Drucken Sie !

Empfehlen Sie diesen Newsletter, indem Sie ihn einfach weiterleiten. Vielen

Empfehlen Sie !
Dank!

Stobern Sie ! Stobern Sie in unserem News-to-use-Letter-Archiv
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07 Verkaufen im Verdrangungswettbewerb

Das offentliche Ein-Tages-Seminar findet in Kooperation mit dem SchmidtColleg www.schmidtcolleg.de
am 22. Marz 2007 von 9.00 bis 17.30 Uhr in Bayreuth mit folgenden Inhalten statt.

- Der Verkauf vor dem Verkauf — Tipps fur lhren Umsatzrekord
- Neue Wege zu neuen Kunden

- Professionelle Angebotserstellung

- Expertenstatus aufbauen — vom Bittsteller zum Profiverkaufer
- Verkaufen im Verdrangungswettbewerb

- (Preis-)Verhandlung und Verhandlungspsychologie im Verkauf

Detaillierte Infos finden Sie hier oder im nachfolgenden PDF mit dem Sie sich per Fax oder Mail an
Y.Rebling@hermannscherer.de anmelden kénnen.

PDF "Verkaufen im Verdrangungswettbewerb" herunterladen (834 kb)



08 erLESENene Weiterbildung

30 Minuten fur cleveres Einkaufen
_M,-‘ﬂ Sie legen Wert auf Marken und achten auf Qualitadt? Wer nur ungern bares Geld

y verschenkt, sollte clever verhandeln. Wie das geht erfahren Sie in diesem Buch, das
Sie hier fur 6,50 EUR bestellen kénnen: Buch bestellen

09 Hermann Scherer

Der Businessexperte war internationaler Trainerausbilder und Manager of Instruction der weltweit
grofiten Trainingsorganisation und Dozent an mehreren Hochschulen und des Managementseminars
der Universitat St. Gallen. Der Autor zahlreicher Blcher ist Mitglied im Q-Pool 100, der offiziellen
Qualitatsgemeinschaft internationaler Wirtschaftstrainer und das Magazin FOCUS zahlt ihn zu den "10
Erfolgsmachern" in Deutschland. Seine rhetorisch brillanten Vortrage und seine lebhafte, anschauliche
Redekunst sorgen dafir, dass der Inhalt seiner Vortrage lange bei den Zuhdrern nachwirkt. Er
informiert, inspiriert, motiviert, gibt wertvolle Impulse und zeigt, wie sich die Pole-Position in den
Markten von morgen erreichen lasst.

[ profil

Hermann Scherer z&hlt zu den "Top 100 Excellent Speaker" und wurde unter anderem mehrfach mit
dem "Excellence Award" ausgezeichnet.
E‘Weitere Auszeichnungen

Die Themen Unternehmenserfolg und personlicher Erfolg stehen im Zentrum seiner Vortrage. Vortrage
jenseits vom Mittelmal voller Esprit und Begeisterung.
Aktuelle Themen

Dlanie Buchveroffentlichungen
Die Suddeutsche Zeitung schreibt: "Er z&hlt zu den Besten seines Faches. Seine Seminare sind gefragt
- bei Marktfihrern und solchen, die es werden wollen ..."

Weitere Pressestimmen

|I| Weitere Referenzen

"Es war ein grandioser Vortrag!" meinte Christa Nohe, VCN Veranstaltungsorganisation
Weitere Stimmen

Planen Sie mit Hermann Scherer das nachste Highlight lhrer Veranstaltung.

10 Kalender von Hermann Scherer

Veranstaltungstermine von Hermann Scherer finden Sie unter
Veranstaltungstermine



Offentliche Seminartermine finden Sie unter
Seminare

Mochten Sie weitere Infos - oder an einer der Veranstaltungen teilnehmen?
Dann kontaktieren Sie bitte Yvonn Rebling per Telefon unter 08161/9919-40 oder Email
Y.Rebling@hermannscherer.de. Wir reservieren lhnen gerne einen Platz.

Dieser News-to-use-letter wurde an Sie versandt, weil Sie sich bei Unternehmen Erfolg oder Hermann
Scherer mit der E-Mail Adresse email eingetragen haben.

Wenn Sie den Newsletter kiinftig nicht mehr erhalten wollen, klicken Sie bitte hier.

Wenn Sie lhre persénlichen Angaben oder lhre E-Mail-Adresse andern méchten,
klicken Sie bitte hier.

Sollten Sie bei dieser E-Mail Darstellungsprobleme haben, klicken Sie bitte hier.

Fotos: www.hermannscherer.de www.unternehmen-erfolg.de

Sie winschen weitere Informationen?

Dann schreiben Sie uns - wir werden uns umgehend bei lhnen melden. Naturlich freuen wir uns auch
uber lhren Anruf oder Ihr Fax.
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